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Aprenda como ter luao com avenda direta

"Gonhe até RS 100 mil por ano trabahando para uma multinadona em cosa'. Ao
receber um chamamento implidto carregado de tamanho apelo, ndo sonhe com
dinheiro fadl, maos também ndo o ignore de cara, duvidando da promessa. Em gerdl,
esse tipo de mensaogem nos propostas via e-mdil, ou por outras formas de contato,
para frabalhos e maorketing de rede costuma deixar as pessoas ressabiadas. Maos
existem cosos em que, com boa administracdo e muito trabaho, € possivel ter
SUCEessO No ramo, com um negddo proprio. Em gerd, o frabaho consiste na venda
de produtos fdbricados por determinoda empresa entre as mais comuns estdo
Amway, Herbdlife e Nature's Sunshine, sem vinculo com o fornecedor, em troca do
recebimento de uma comissdo sobre as vendos, que pode chegar a 50% . Maos,
diferentemente do trabaho de distribuicdo para empresas como Avon e Natura, o
marketing de rede permite a remuneragdo pelo reautomento de outros
distribuidores. Por esse sistema, o primeiro vendedor gonha duplomente: pela
quantidade de vendedores que arrebanhar para a empresa e pelos vendas deles. 0
Diretor de Novos Negddos da Assodacdo Brosileira de Empresas de Vendos Diretos
(ABEVD) e sédo da consultoria especializada Directbiz, Marcelo Pinheiro,
comenta que "essa € uma chaonce de ser um empresdrio e gonhar dinheiro com baixo
investimento'. Segundo ele, os leis brosileiros impedem que o distribuidor assuma
adgum compromisso com o fornecedor, evitondo, dessa forma, a oconstituicdo da
conhedda pirdmide, enquadrada como estelionato. Portanto, esse negddo é
completamente legdl". Pinheiro afirma que, para ser bem sucedido, o revendedor
precsa combinar uma grande rede de consumidores com a formagdo de uma eaquipe
efidente abaixo dele. O interessado deve, necessariamente, procurar um distribuidor
que ja atue na drea para indicd-1o. Ao adauirir um kit de produtos e instrugdes para
venda, por um custo que varia entre RS 100 e RS 200, o distribuidor j& pode
comegar a vender. Para ter acesso a essa afividade, o interessado deve ter 18 onos
ou mais. Ndo existe necessidode de abrir uma micoempresa, pois os vendedores
afuam como pessocos fisicos autdébnomaes.

Luco e muito esforco

E desnecessdrio e até desaconselhdvel monter estoque dos produtos, diz Sérgio
Gianechini, gerente geral da Herbadlife do Braosil. O vendedor pode trabalhar apenaos
com encomendas. A Herbadlife tem como carro chefe produtos para emagredmento.
Ndo é d toa que o borddo adotado pelos seus mais de 70 mil vendedores no Padis seja
perca peso agora, pergunte-me como'. Gianechini explica que, embora os cosos de
suUcesso sejam o prindpd mote da empresa e de seus vendedores para conquistar
sddos, a Herbdlife e outras empresas deixam daro em seus kits que "toda renda
depender & unicamente do esforgo pessod dos distribuidores, sem nenhuma gorontia
de ganho'. Como atuaom como autdnomos, os distribuidores podem revender os
produtos pelo preco que quiserem. Ricardo Taridlga, diretor gerd da Amway do
Brosil, diz que os interessados sdo, em gerd, cosdis, que dividem o fempo no
servico. Segundo ele, dém do desconto na compra dos produtos e do ganho obtido
ocom a equipe de distribuidores, os partidpantes bem sucedidos sGo contemplados




com bdénus mensadis e anuadis e viagens. A Amway possui um cddigo de conduta que
veda a comunicogdo em maossa via e-madil para reautamento de distribuidores. Esse
meio de divulgocdo dbre espaco, segundo o Proocon, 4 acdo de pessoos
inescrupulosos.

Preconceito

O marketing direto ainda enfrenta resisténdaos, por causa de percalcos nos anos 0.
Na época, os distribuidores se preocuparam basicomente em obter gonhos com a
formagdo de equipes sem dar a necessdria atencdo & venda de produtos. Corri a
formagdo de redes muito grondes, mas improdutivas, os fraobalhadores ndo
obtiveram lucros e a popularidade do marketing de rede foi brutdmente abaloda.
Para refazer essa imagem, a Amway, por exemplo, estd relongando sua marca no
Pcis com o objetivo de ampliar o foco para a venda de produtos. "Estamos
oferecendo trés tipos de treinamento: para opresentacdo da empresa, venda de
produtos e cresdmento profissiond", diz Tanalga. Os distribuidores tém os impostos
retidos na fonte sobre o rendimento obtido. As empresas descontam o Imposto de
Renda pela tabela progressiva, de acordo com o volume vendido pelo distribuidor,
aém do ICMS. os produtos devem ser entregues com nota fiscal cos distribuidores,
gue devem emitir redbos ao consumidor final para garontir a preservagdo de seus
direitos.

Interessados devem observar dgumaos medidos para evitar os golpistas

Como os indices de desemprego no Pdis sdo elevados, a esperonga de obter frabaho
e renda pode fazer com que os interessaodos no marketing de rede esquecam
adgumas medidas de prevencdo para ndo embarcar em golpes. Mesmo entre
distribuidores sérios, € nitido o douso nas sucs propagandas de massa em busca de
parceiros, Maria Lumena Sampdio, diretora de Atendimento do Procon de S &o Paulo,
diz que dguns charlatées aproveitam-se desse abuso e de momentos vulnerdveis de
pessoas que buscam trabdho e desoparecem capds o pagamento em tfroca de
produfos para inidar os vendos que, & vezes, nunca chegam. Portonto, ela
recomenda dguns procedimentos para evitar prejuizos. "Nunca maonde dinheiro em
froca de informagdes. Os pagamentos s devem ocorrer apds tomada a dedsdo de
comegar a vender". Procurar nomes dos responsdveis, da empresqa, enderegos e
telefones também é impresdndivel, afirma, Muitos s& informam um e-mail ou uma
caixa postd para contato. Qutros estdo localizados em outros Estados ou em outros
pdises. Aceitar uma proposta desse tipo, segundo ela, "é um tiro g no escuro’, pois &
praticomente impossivel correr atrds da devolugdo de valores se o consumidor for
enganado. Maria Lumena comenta que o inferessado deve ter consdénda de que
nomes pomposos de empresas ou exemplos de lucros fabulosos. Ela também lembra
gue ndo hd dinheiro fadl e que o rendimento dependerd do afinco dos trabahadores.
0 Diretor de Novos Negdédos da Assodacdo Braosileira de Empresas de Vendos Diretos
(ABEVD). O sb6do da consultoria especializada Directbiz, Marcelo Pinheiro,
lembra que o distribuidor ndo deve ter nenhum compromisso com a empresa e que,
se desistir dos vendos, terd direito a devolugdo dos vdaores pogos pelos Kits.
"Comparecer a reunides, fazer cursos para gprender a vender e a reautar, dém da
obstinagdo, € o meio para obter sucesso”.




